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Der liberalisierte Strommarkt stellt immer neue Anforderungen an die Energieversorger. Gleichzeitig
bietet er aber auch viele Chancen, die es zu nutzen gilt. Als starker und zuverlissiger Partner bieten wir Ihnen
eine breite Palette innovativer Produkte und Dienstleistungen, mit denen Sie Strombeschaffung und Stromer-
zeugung so eflizient wie moglich gestalten konnen.

KNOW-HOW-AUFBAU |_erzeucune

= Schulungen = Erzeugungsportfoliomanagement
= Marktberichte = CO, Management

LIEFERUNGEN STROM-DIENSTLEISTUNGEN

= Fahrpléne = Offener Vertrag Strom
= Handelsprodukte = Marktzugang
= Portfoliomanagement
= Bilanzkreismanagement

INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie sich flr unsere Stromprodukte und -dienstleistungen interessieren, sprechen Sie uns einfach an. Gerne lassen wir
lhnen weitere Informationen zu diesen oder anderen Angeboten zukommen.

TRIANEL — IDEEN. GEMEINSAM. UMSETZEN. Die Zusammenarbeit mit Trianel ermdglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines
erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehort eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang
der gesamten Wertschépfungskette sowie die Betreuung durch Ihren persénlichen Ansprechpartner.

WIR SIND FUR SIE DA. Sollten Sie tber das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusétzlichen Angeboten haben,
koénnen Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen I6sen.

Trianel GmbH | LombardenstraBe 28 52070 Aachen Fon +49 241 41320-193 | vertrieb@trianel.com
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ERZEUGUNGSPORTFOLIOMANAGEMENT

Immer mehr Versorgungs- und Industrieunternehmen verfigen tber eigene Erzeugungseinheiten oder
haben eine physische oder virtuelle Kraftwerksbeteiligung erworben. Ein wirtschaftlich optimierter Einsatz dieser
Erzeugungskapazititen setzt voraus, dass der erzeugte Strom nicht nur zur eigenen Bedarfsdeckung eingesetzt
wird, sondern auch alle Vermarktungschancen an den lang- bis kurzfristigen Handelsplitzen genutzt werden.

Viele Unternehmen scheuen jedoch den Aufwand, einen Unser Erzeugungsportfoliomanagement ermdglicht es, alle
eigenen Handelsmarktzugang aufzubauen und die Vermarktungschancen zu nutzen, die betrachtlichen Kosten
erforderlichen komplexen Vermarktungsentscheidungen far IT-Infrastruktur und 24/7-Prozesse aber auf eine Vielzahl
in ihre taglichen Kraftwerkseinsatzprozesse zu integrieren. von Nutzern zu verteilen.

ANGEBOTSDETAILS

= Entwicklung einer langfristigen Vermarktungsstrategie, orientiert an lhrer Risikoneigung
= Entwicklung eines langfristigen, optimalen Einsatzfahrplans unter Einsatz der stochastischen Optimierung —
dem Optimierungsverfahren nach dem neuesten Stand der Wissenschaft
= Beratung Uber optimale Revisions- und Stillstandstermine sowie Sicherung der Ersatzbeschaffung
= Strukturierung der Kraftwerksfahrweise in handelbare Standardprodukte
= Abschluss von Hedging-Geschaften im Forwardmarkt fiir Strom und Brennstoffe und Ubernahme des Kontrahentenausfallrisikos
= Téagliche Kraftwerkseinsatzplanung unter gekoppelter Optimierung von EEX-Spotmarkt- und Minutenreservegeboten
= Generierung zusatzlicher Deckungsbeitrage durch dynamisches Hedging
= Standige Beobachtung und Analyse der Strom-, CO,- und Brennstoffmarkte
= Bereitstellung von Ausfallreserven

IHRE VORTEILE

= Optimale Nutzung der Flexibilitat Ihrer Erzeugungskapazitat

= Systematische Risikostreuung

= Markterfahrung, umfassendes Optimierungs-Know-how

= Individuelle Vermarktungsstrategie

* Prozessuale Exzellenz und Effizienz

= Hdchste Verfugbarkeit von Personal und Systemen

= Hdchste Transparenz durch monatliches Reporting der erlosten Deckungsbeitragskomponenten
sowie bestehender Deckungsbeitragspotentiale plus Szenarioanalysen
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BEWERTUNG DER INDIVIDUELLEN KRAFTWERKSFAHRWEISEN IN Q1 BIS Q3 GEGEN EEX-SPOTPREISE

100% = Theoretisches Optimum

Fahrplanwert relativ
zum riickblickenden

LELE
theoretischen Optimum

97,23%* 95,75%* 95,22%* 95,02%* 94,67 %* 94,04%*

B I e it i

Dienstleister und Ausnutzung der maximalen Strommenge
Trianel B C D E F
99,99% 99,94% 96,62 % 100,00% 100,00% 97,14%

* Relation zum theoretischen Optimum

INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie sich fUr unser Erzeugungsportfoliomanagement interessieren, sprechen Sie uns einfach an. Gerne lassen wir
Ihnen weitere Informationen zu diesem oder anderen Portfoliomanagement-Angeboten zukommen.

TRIANEL — IDEEN. GEMEINSAM. UMSETZEN. Die Zusammenarbeit mit Trianel ermdglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines
erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehort eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang
der gesamten Wertschépfungskette sowie die Betreuung durch Ihren personlichen Ansprechpartner.

WIR SIND FUR SIE DA. Sollten Sie tber das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusatzlichen Angeboten haben,
koénnen Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen I6sen.

Trianel GmbH | LombardenstraBe 28 52070 Aachen Fon +49 241 41320-193 | vertrieb@trianel.com
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Auch im laufenden Gaswirtschaftsjahr haben wir unsere Produktpalette fir den Gasmarkt erweitert —
immer mit dem Ziel, Sie als kompetenter Partner bei Thren vielfiltigen Aufgaben zu unterstiitzen. Um Ihnen
moglichst viele Entwicklungsoptionen zu erschlieffen, bieten wir Thnen ein Leistungsspektrum entlang der
gesamten Wertschopfungskette.

KNOW-HOW-AUFBAU SPEICHER

= Schulungen = Speichervermarktung
= Marktberichte = Transport vom/zum virtuellen Handelspunkt

LIEFERUNGEN GAS-DIENSTLEISTUNGEN

= Fahrplane = Offener Vertrag Gas

= Handelsprodukte = Marktzugang
= Portfoliomanagement
= Ausschreibungsberatung
= Transportmanagement
= Bilanzkreismanagement
= Nominierung
= Prognose

INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie sich fur unsere Gasprodukte und -dienstleistungen interessieren, sprechen Sie uns einfach an. Gerne lassen wir
Ihnen weitere Informationen zu diesen oder anderen Angeboten zukommen.

TRIANEL — IDEEN. GEMEINSAM. UMSETZEN. Die Zusammenarbeit mit Trianel ermdglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines
erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehort eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang
der gesamten Wertschépfungskette sowie die Betreuung durch Ihren persénlichen Ansprechpartner.

WIR SIND FUR SIE DA. Sollten Sie tber das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusétzlichen Angeboten haben,
koénnen Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen I6sen.

Trianel GmbH | LombardenstraBe 28 52070 Aachen Fon +49 241 41320-193 | vertrieb@trianel.com
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OFFENER VERTRAG GAS

Angesichts der aktuellen Volatilitit an den Gasmirkten macht eine strukturierte Gasbeschaffung immer
mehr Sinn — mit traditionellen Liefermodellen werden Energieversorger in den kommenden Jahren kaum noch
wettbewerbsfihig sein. Bisher haben traditionelle Vertragsmodelle sowie ein Mangel an Flexibilititsprodukten
die Umstellung auf eine strukturierte Beschaffung weitgehend verhindert. Mit dem Offenen Vertrag Gas bieten
wir Thnen nun die Moglichkeit, in den Marktgebieten RWE H-Gas und NCG H-Gas (ehemals EGT) in die

strukturierte Gasbeschaffung einzusteigen.

ANGEBOTSDETAILS

= Der Offene Vertrag Gas stellt eine reine Flexibilitatslieferung mit einer Toleranz von 20 Prozent auf die prognostizierte
Jahresmenge dar — notwendige Gasmengen werden von lhnen vorab als Bandstruktur am Markt oder im Rahmen eines
Portfoliomanagements beschafft

= Wir Gbernehmen die Strukturierung des Gasbedarfs

= Wir Ubernehmen alle auftretenden Spot- und Ausgleichsenergierisiken

= Mehr- und Mindermengen werden von uns zu einem vorab definierten Preis aufgenommen bzw. vergttet

= Wir erbringen alle fur die Strukturierung erforderlichen Dienstleistungen (Bedarfsprognose, Nominierung,
Abwicklung des Bilanzkreismanagements)

IHRE VORTEILE

= Nutzung von Preisvorteilen

= Freie Lieferantenwahl fir die Bandbeschaffung

= Unabhangigkeit von traditionellen Lieferanten

= Marktzugang (integriert)

= Hohe Flexibilitat in der Beschaffung

= Grundlage fur ein Portfoliomanagement

= Hohe Planungssicherheit

= Keine Take-or-pay-Verpflichtung

= UnterstUtzung beim Know-how-Aufbau durch uns
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FUNKTIONSWEISE DES OFFENEN VERTRAGES GAS

Leistung in MW

. Vertriebslast . Flexibilitatslieferung durch Trianel . beschaffte Bandstruktur

INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie sich fur unseren Offenen Vertrag Gas interessieren, sprechen Sie uns einfach an. Gerne lassen wir Ihnen weitere Infor-
mationen zu diesem Angebot oder zu unserem Pendant fir den Strommarkt — dem Offenen Vertrag Strom — zukommen.

TRIANEL — IDEEN. GEMEINSAM. UMSETZEN. Die Zusammenarbeit mit Trianel erméglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines
erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehort eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang
der gesamten Wertschépfungskette sowie die Betreuung durch Ihren personlichen Ansprechpartner.

WIR SIND FUR SIE DA. Sollten Sie tber das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusatzlichen Angeboten haben,
koénnen Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen I6sen.

Trianel GmbH | LombardenstraBe 28 52070 Aachen Fon +49 241 41320-193 | vertrieb@trianel.com
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QUICKSCAN

Unabhingige Energieversorgungsunternechmen mussen tiber breite Kenntnisse verfigen, um im
zunehmend hirteren Wettbewerb zu bestehen. Eine gut strukturierte und effektive Beratung wird dabei
immer wichtiger. Vorausschauende Unternehmer schitzen den fachlich fundierten Blick von aufien
auf das eigene Tagesgeschift, auf Prozesse und Systeme. Dies gilt um so mehr, wenn Experten mit hoher
Praxiserfahrung zur Verfiigung stehen und den Know-how-Aufbau im Energieversorgungsunternehmen
strukturiert unterstiitzen.

Mit dem QuickScan bieten wir insbesondere kom- praxisnahe Handlungsempfehlungen erarbeitet und
munal gepragten Energieversorgungsunternehmen die greifbare Ergebnisse realisiert — und das bei nahezu allen
Moglichkeit, unsere Beratungskompetenz und Leistungs- operativen Aufgaben und strategischen Planungsschritten
fahigkeit zu testen. Dabei werden unmittelbar erste eines Energieversorgungsunternehmens.

ANGEBOTSDETAILS

= Strategische und operative Themenfelder werden von lhnen definiert (beispielsweise Vertrieb, Marketing, Prozesse,
Systeme, Erzeugung, Risikomanagement oder Beschaffung)

= Wir stellen dem Aufgabenbereich entsprechend ein erfahrenes Team von Fachexperten zusammen

= Wir analysieren die vorgegebenen Themenfelder unvoreingenommen und strukturiert und diskutieren sie mit lhnen

= Gemeinsam mit lhnen erarbeiten wir Handlungsempfehlungen und begleiten Sie, wenn gewtnscht, auch bis zur
erfolgreichen Umsetzung

= Unser oberstes Ziel ist, dass Sie spurbare Erfolge kurzfristig realisieren

IHRE VORTEILE

= Zeitlich Uberschaubare Beratungsdienstleistung mit klarer Budgetvorgabe

= Spurbare Erfolge in kirzester Zeit

= Fachexperten der Trianel mit theoretischem und praktischem Know-how sowie jahrelanger Erfahrung

= Unser Beratungsteam stammt aus dem Umfeld der Stadtwerke. Es ist mit den Problemen der Branche vertraut
und spricht Ihre Sprache

= Unser Beratungsteam ergédnzt fehlende interne Kapazitaten

= Wir bieten Ihnen eine unbefangene Problemsicht und kreative Losungsideen

= QuickScan ist das Fundament fur Ihre wichtigsten Handlungsfelder und eine stabile Basis fir die weitere
Entwicklung Ihres Unternehmens
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THEMENFELDER EINER BER G ENTLANG DER VERTRI

Stérken-/Schwéchenanalyse, Produktentwicklung, Planung der

Vertriebsplanun )
P 9 Vertriebswege, Kundenanalyse, Konkurrenzanalyse, etc.

Angebotsphase/ Preiskalkulation, Angebotserstellung, Bundelkundenbearbeitung,
Kundengewinnung Vertriebsschulung und -unterstiitzung, etc.

Beratung fur Ihr B2B- und Privatkundengeschéft,

Vertragsabschluss .
9 Risikoanalyse

Daten- und Prozessmanagement bei der
Kundigung des Altlieferanten und bei der
Anmeldung beim Netzbetreiber

Wechselprozesse

Lastprognosen, Datenmanagement, Belieferung erster
Prifung der Netznutzungsabrechnungen out-of-area-Kunden

Planung I Vertich I Licferung I

INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie sich fir unseren QuickScan interessieren, sprechen Sie uns einfach an. Gerne lassen wir Ihnen weitere Informationen

zu dieser oder anderen Beratungsdienstleistungen zukommen.

TRIANEL — IDEEN. GEMEINSAM. UMSETZEN. Die Zusammenarbeit mit Trianel ermdglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines
erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehort eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang
der gesamten Wertschépfungskette sowie die Betreuung durch Ihren personlichen Ansprechpartner.

WIR SIND FUR SIE DA. Sollten Sie tber das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusatzlichen Angeboten haben,
koénnen Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen I6sen.
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Unabhingige Energieversorgungsunternehmen stehen gegenwirtig vor einer Vielzahl von Herausfor-
derungen. Gut, wenn man sich in bewegten Zeiten auf eine zuverlissige Unterstiitzung verlassen kann.
Mit kompetenter Beratung und wertsteigernden Dienstleistungen bieten wir Ihnen genau das. Ob bei Erzeugung,
Beschaffung oder Vertrieb — auf uns kénnen Sie zdhlen. Mit unserer prizisen, effizienten und kooperativen
Arbeitsweise helfen wir IThnen bei Ihren aktuellen Aufgaben und machen Sie dartiber hinaus fit fiir die Zukunft.
In unserem Portfolio finden Sie die folgenden Beratungsangebote und Dienstleistungen:

BERATUNG DIENSTLEISTUNGEN

Unsere drei Beratungskonzepte kdnnen sowohl einzeln Mit unseren Dienstleistungsangeboten unterstitzen

als auch kombiniert genutzt werden. wir Sie bei Ihren operativen und strategischen Aufgaben.
Zusatzlich bieten wir Ihnen die Mdglichkeit, gemeinsam
mit uns neue, auf ihren Bedarf zugeschnittene Dienstlei-
stungen zu entwickeln und umzusetzen.

= QuickScan
= BusinessCheck
= Zukunftswerkstatt
= Risikomanagement-Uberwachung
= Risikomanagement-Steuerung
= Geschaftspartner-Bewertung fur Stadtwerke
= Schulungen fur Risikomanagement und Vertrieb
= EnergiemarktScan
= Energiedatenmanagement fur Stadtwerke
= Lieferantenwechsel fur Stadtwerke
= Wissenspool Vertrieb

INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie sich flr unsere Beratungsangebote und Dienstleistungen interessieren, sprechen Sie uns einfach an. Gerne lassen wir
lhnen weitere Informationen zu diesen oder anderen Angeboten zukommen.

TRIANEL — IDEEN. GEMEINSAM. UMSETZEN. Die Zusammenarbeit mit Trianel ermdglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines
erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehort eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang
der gesamten Wertschépfungskette sowie die Betreuung durch Ihren persénlichen Ansprechpartner.

WIR SIND FUR SIE DA. Sollten Sie tber das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusétzlichen Angeboten haben,
koénnen Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen I6sen.
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