
Energiebeschaffungskosten minimieren, um  
die Wettbewerbsfähigkeit langfristig zu sichern

Der liberalisierte Energiemarkt erfordert neben der Neuausrichtung der vorhandenen Unternehmens-
struktur und der Reorganisation der Prozesse auch ein Umdenken bei der Beschaffungsstrategie. Wenn es jedoch 
um die Wahl der Gasbeschaffungskanäle geht, kommen für viele Energieversorgungsunternehmen nach wie vor 
nur die altbewährten Vollversorgungsverträge in Frage.

	 Individuelle Beschaffungsstrategie
	 Systematische Risikostreuung
	 Profundes Portfoliomanagement-Know-how und Markterfahrung
	 Prozessuale Exzellenz und Effizienz
	 Höchste Verfügbarkeit von Personal und Systemen 
	 Höchste Transparenz durch regelmäßiges Reporting
	 Direkter Handelsmarktzugang
	 Ihr persönlicher Beschaffungsportfoliomanager als direkter Ansprechpartner 

Ihre Vorteile

Beschaffungsportfoliomanagement Gas

	 Analyse des bestehenden Kundenportfolios und Ermittlung der Risikoeinstellung des Kunden

	 Entwicklung einer strukturierten Beschaffungsstrategie auf Grundlage der Ziele und Risikorichtlinien des Kunden

	 Aufbau des Beschaffungsportfolios (inkl. Gasspeicherbetrachtung)

	 Handel von Short- und Long-Positionen 

	 Tägliche Mengenanpassung – Portfolioglattstellung

	 Laufende Portfolioanalyse, kontinuierliche Marktbeobachtung und Beratung des Kunden, inkl. detaillierter Handlungsempfehlungen

	 Onlinezugang zum aktuellen Portfoliostand, der Portfolioentwicklung, inkl. zahlreicher graphischer Darstellungsmöglichkeiten

	 Optional: Durchführung aller Markttransaktionen direkt über Trianel

ANGEBotsdetails

www.trianel.com

Trianel GmbH      |      Lombardenstraße 28   52070 Aachen   Fon +49 241 4 13 20-198      |      vertrieb@trianel.com

Zwar sind sich die Unternehmen der großen Einsparungspoten- 

tiale bewusst, die sich aus Alternativen wie der strukturierten 

Beschaffung ergeben. Gleichzeitig scheuen sie aber die erheb- 

liche Bindung personeller Kapazitäten, den aufwendigen 

Know-how-Aufbau sowie die mit der komplexen IT-Infrastruktur 

verbundenen hohen Kosten. Doch nicht immer sind diese 

vermeintlichen Gegenargumente auch begründet. So bietet 

Trianel den Kunden mit dem Beschaffungsportfoliomanage-

ment Gas die Möglichkeit, sämtliche Marktchancen zu nutzen, 

während die anfallenden Kosten für Software-Tools und 24/7 

Prozesse auf eine Vielzahl von Nutzern verteilt werden. Dieser 

Ansatz kombiniert mit der sehr erfolgreichen Beschaffungs-

performance in der Vergangenheit macht Trianel zum idealen 

Partner für eine zukünftige Zusammenarbeit im Portfolioma-

nagement.



Einsparungspotential durch Portfoliomanagement

28,9027,40

Interesse geweckt?

Wenn Sie sich für das Beschaffungsportfoliomanagement Gas der Trianel interessieren, sprechen Sie uns bitte an.  

Gerne lassen wir Ihnen weitere Informationen zu diesem oder anderen Portfoliomanagement-Angeboten zukommen.

Um den Kunden den Übergang von der Vollversorgung zur strukturierten Beschaffung zu erleichtern bzw. deren Vorteile 

aufzuzeigen, bietet Trianel die Möglichkeit einer Beschaffungssimulation. Dabei wird ein auf Marktprodukten basierendes 

Beschaffungsportfolio aufgesetzt und parallel zum bestehenden Liefervertrag als Schattenportfolio geführt. Ziel ist es, dem 

Kunden die sich aus der strukturierten Beschaffung ergebenden Chancen und Potenziale zu verdeutlichen. Darüber hinaus 

können alle Abläufe des „scharfen Betriebs“ abgebildet und kennengelernt werden.

Beispiel: Stadtwerk mit 400 GWh für das Gasjahr 2008

beispielhafte Performance mit PM Gas der Trianel  

(strukturierte Beschaffung erfolgte über Standard- 

handelsprodukte des Gasmarktes)

Performance mit marktüblichem  

ölindizierten Vollversorgungsvertrag

Gaspreis je MWh 

(in Euro/MWh)

Beschaffungskosten für  

400 GWh im Gasjahr 2008 

(in Mio. Euro)

Einsparung durch PM Gas  

der Trianel: 600.000 Euro

Trianel – Ideen. Gemeinsam. Umsetzen. Die Zusammenarbeit mit Trianel ermöglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines  

erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehört eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang 

der gesamten Wertschöpfungskette sowie die Betreuung durch Ihren persönlichen Ansprechpartner.

Wir sind für Sie da. Sollten Sie über das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusätzlichen Angeboten haben, 

können Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen lösen. 

Über uns
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