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BESCHAFFUNGSPORTFOLIOMANAGEMENT GAS

Der liberalisierte Energiemarkt erfordert neben der Neuausrichtung der vorhandenen Unternehmens-
struktur und der Reorganisation der Prozesse auch ein Umdenken bei der Beschaffungsstrategie. Wenn es jedoch
um die Wahl der Gasbeschaftfungskanile geht, kommen fiir viele Energieversorgungsunternehmen nach wie vor
nur die altbewihrten Vollversorgungsvertrige in Frage.

Zwar sind sich die Unternehmen der groBen Einsparungspoten- — ment Gas die Mdglichkeit, samtliche Marktchancen zu nutzen,

tiale bewusst, die sich aus Alternativen wie der strukturierten wahrend die anfallenden Kosten fur Software-Tools und 24/7
Beschaffung ergeben. Gleichzeitig scheuen sie aber die erheb- Prozesse auf eine Vielzahl von Nutzern verteilt werden. Dieser
liche Bindung personeller Kapazitaten, den aufwendigen Ansatz kombiniert mit der sehr erfolgreichen Beschaffungs-

Know-how-Aufbau sowie die mit der komplexen IT-Infrastruktur performance in der Vergangenheit macht Trianel zum idealen
verbundenen hohen Kosten. Doch nicht immer sind diese Partner fur eine zukinftige Zusammenarbeit im Portfolioma-

vermeintlichen Gegenargumente auch begriindet. So bietet nagement.

Trianel den Kunden mit dem Beschaffungsportfoliomanage-

ANGEBOTSDETAILS

= Analyse des bestehenden Kundenportfolios und Ermittlung der Risikoeinstellung des Kunden

= Entwicklung einer strukturierten Beschaffungsstrategie auf Grundlage der Ziele und Risikorichtlinien des Kunden

= Aufbau des Beschaffungsportfolios (inkl. Gasspeicherbetrachtung)

= Handel von Short- und Long-Positionen

= Tagliche Mengenanpassung — Portfolioglattstellung

= Laufende Portfolioanalyse, kontinuierliche Marktbeobachtung und Beratung des Kunden, inkl. detaillierter Handlungsempfehlungen
= Onlinezugang zum aktuellen Portfoliostand, der Portfolioentwicklung, inkl. zahlreicher graphischer Darstellungsmdglichkeiten

= Optional: Durchfiihrung aller Markttransaktionen direkt Gber Trianel

IHRE VORTEILE

= |ndividuelle Beschaffungsstrategie

= Systematische Risikostreuung

= Profundes Portfoliomanagement-Know-how und Markterfahrung

= Prozessuale Exzellenz und Effizienz

= Hochste Verfugbarkeit von Personal und Systemen

= Hochste Transparenz durch regelmaBiges Reporting

= Direkter Handelsmarktzugang

= |hr personlicher Beschaffungsportfoliomanager als direkter Ansprechpartner

Trianel GmbH | LombardenstraBe 28 52070 Aachen Fon +49 241 41320-198 |  vertrieb@trianel.com



l'l'

EINSPARUNGSPOTENTIAL DURCH PORTFOLIOMANAGEMENT

B Portfoliomanagement
W Vollversorgung

BEISPIEL: Stadtwerk mit 400 GWh fur das Gasjahr 2008

Beschaffungskosten fur
400 GWh im Gasjahr 2008
(in Mio. Euro)

11.560.000)f -
Einsparung durch PM Gas

der Trianel: 600.000 Euro
10,960,000 [------mm-meemermees et W g

Gaspreis je MWh

27,40 28,90 (in Euro/MWh)
beispielhafte Performance mit PM Gas der Trianel Performance mit markttblichem
(strukturierte Beschaffung erfolgte tber Standard- olindizierten Vollversorgungsvertrag

handelsprodukte des Gasmarktes)

Um den Kunden den Ubergang von der Vollversorgung zur strukturierten Beschaffung zu erleichtern bzw. deren Vorteile
aufzuzeigen, bietet Trianel die Moglichkeit einer Beschaffungssimulation. Dabei wird ein auf Marktprodukten basierendes
Beschaffungsportfolio aufgesetzt und parallel zum bestehenden Liefervertrag als Schattenportfolio gefuhrt. Ziel ist es, dem
Kunden die sich aus der strukturierten Beschaffung ergebenden Chancen und Potenziale zu verdeutlichen. Dartber hinaus
kénnen alle Ablaufe des , scharfen Betriebs” abgebildet und kennengelernt werden.

INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie sich fir das Beschaffungsportfoliomanagement Gas der Trianel interessieren, sprechen Sie uns bitte an.
Gerne lassen wir lhnen weitere Informationen zu diesem oder anderen Portfoliomanagement-Angeboten zukommen.

TRIANEL — IDEEN. GEMEINSAM. UMSETZEN. Die Zusammenarbeit mit Trianel erméglicht kommunalen Energieversorgern von dem Know-how eines
erfahrenen Energieunternehmens zu profitieren. Zum Leistungsspektrum der Trianel-Gruppe gehort eine breite Produkt- und Dienstleistungspalette entlang
der gesamten Wertschopfungskette sowie die Betreuung durch Ihren persénlichen Ansprechpartner.

WIR SIND FUR SIE DA. Sollten Sie tber das von Trianel angebotene Produkt- und Dienstleistungsportfolio hinaus Bedarf an zusatzlichen Angeboten haben,
koénnen Sie uns gerne kontaktieren. Trianel wird die Aufgaben gemeinsam mit Ihnen I6sen.
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